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Funksjonsbeskrivelse
XN-ADM-F20 Salgsleder Bygg
Nærmeste overordnede:
CEO
Stedfortreder:
COO
KVALIFIKASJONSKRAV:
Kompetanse:

Ingeniørkompetanse eller relevant erfaringsbakgrunn.

3 – 5 års erfaring + salgserfaring.

Kjennskap til bransjen og kundegrupper.

Må beherske engelsk skriftlig og muntlig.

Kjenner bedriftens visjoner, mål, verdigrunnlag og ledelsesprinsipper.

Salgserfaring.

Er kjent med relevante lover og forskrifter.

Kunnskaper og forståelse innen økonomi.
Personlige egenskaper:

Ha personlig integritet.

Ha markedskunnskap og evne til å se mulighetene i markedet.

Være tillitskapende i sin arbeidsmåte.

Selvstendig, relasjonsbyggende, resultatorientert, strukturert.

Samarbeidsvillig og vant med å arbeid i team.

Ha evnen til å se tekniske løsninger.

Produktkunnskap.
ANSVAR OG MYNDIGHET GENERELT:
1) HMS:

Ansvar for etterlevelse av bedriftens HMS styringssystem.
2) Kvalitetssikring:

Kjenne til og etterleve bedriftens kvalitetssikringssystem.

Aktiv oppfølging av tilbakemeldinger på kvaliteten av eget arbeid.

Lagre alle elektroniske dokumenter i henhold til besluttet filstruktur.

Rapportere avvik.
3) Lønn/Personal:

Ikke noe ansvar.
4) HR/Organisasjon:

Kommunikasjon:
Involvere resten av organisasjonen i tilbudsarbeidet i forhold til tilbudets kompleksitet.

Rapportering:
Holde oversikt over tilbud oppdatert.
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5) Økonomi:

Ansvarlig for budsjett og resultat – avdelingens økonomi.

Ansvarlig for at tilbudene reflekterer en økonomi som samsvarer med bedriftens økonomikrav.

Etablere tilbudsbudsjett for materialer, underleveranser og andre innkjøpsrelaterte kostnader.
6) Kontrakt/Underleverandører:

Beskrive behov for underleveranser.
7)Markedsføring

Være bedriftens representant utad.

Relasjonsbygging og oppfølging av store entreprenørkunder og industrikunder.

Utarbeide markedsplan, aktivitets – og mediaplan.

Koordinere/arrangere markedsbearbeidelse.

Sikre at bedriften representeres i henhold til policy.

Utarbeide og gjennomføre salgs – og markedsaktiviteter i regionen.

Utføre kundearrangement.
8) Salg/Anskaffelser

Holde seg oppdatert om markedsmuligheter og pleie forholdet til potensielle kunder.

Koordinator for Norgesbygg\Doffin etc for region Øst.

Utarbeide kundekartotek (CRM)

Ansvarlig for benchmarking mot konkurrenter.

Gjennomføre salg og etterarbeid i forbindelse med salgsprosessen.

Salg av TKXN løsninger til byggherrer, entreprenører og konsulenter

Med utgangspunkt i forespørselen, verifisere leveringstider, tilgjengelige materialer og personell samt eventuelle begrensninger.

Utarbeide tilbud, formalisere eventuelle avklaringer med kunde, samt evaluere risiko og andre informasjoner / dokumentasjoner med basis i forespørselen.

Søke nye leverandører.

Bistå ved anskaffelser av materialer og utstyr innenfor drift og prosjekt.

Bistå ved utarbeidelse og oppfølging av aktivitetsplan i sitt område.

Bistå ved utarbeidelse av tekniske veiledninger.
9) Prosjektering

Ikke noe ansvar.
10) Lager

Sikre at nødvendig materiell for prosjektet er tilgjengelig.
11) Prosjekt

Være bindeledd mellom prosjekt og driftsavdeling.

Samarbeide med driftsavdeling/lager med hensyn til daglig drift og kundens behov.

Utøve nødvendig koordinering mellom kunde og TKXN.
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